WALDE

Wir bringen Mensch und
Immobilie zusammen

Ihr Immobilienpartner
seit 1985.
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Der Partner fur Ihren Immobilien-Erfolg.
Seit 1985.



Herzlich willkommen bei Walde. Sie lernen hier ein unab-
hangiges Familienunternehmen kennen, das seit Jahrzehnten
fur Vertrauen steht. Das Vertrauen tausender zufrie-
dener Kunden in unser Know-how bei der Vermarktung
von Immobilien. Das Vertrauen in unsere engagierten
Mitarbeitenden, die sich mit Herzblut daflr einsetzen, lhre
Erwartungen zu Ubertreffen.

Wohnimmobilien, Anlageimmobilien und Neubauprojekte:
Jeder Geschéaftsbereich erfordert unterschiedliche
Herangehensweisen, spezifisches Wissen und Erfahrung.
Wir begleiten Sie als kompetenter Partner durch den
Vermarktungsprozess — von A bis Z, fur jeden Immobilien-
typ. Im offenen Dialog bestimmen wir mit |hnen unser
gemeinsames Ziel: Ihren Immobilien-Erfolg. Mit diesem
klaren Fokus erflllen wir unsere Mission: Wir bringen
Mensch und Immobilie zusammen.
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Walde ist |hr zuverlassiger Partner
fur alle Anliegen und Fragen rund
um Immobilien.

Wohnimmobilien

Wohnungen
Einfamilienhauser
Premiumimmobilien

Selbst bewohnt oder kirzlich
geerbt? Der Verkauf einer
Wohnimmobilie ist oft mit
Emotionen verbunden. Wir
begleiten Sie durch den Ver-
kaufsprozess — mit professio-
nellem Know-how, kiihlem
Kopf und warmem Herz.




Anlageimmobilien

Mehrfamilienhauser
Geschaftshauser
Grundstlcke

Sanieren, entwickeln, neuver-
mieten, erben und vererben,
behalten oder verkaufen -

als Besitzer einer Anlageim-
mobilie stehen Sie vor grossen
Entscheidungen. Mit uns
verlassen Sie sich auf die
unabhangige Beratung
ausgewiesener Experten.

Neubauprojekte

Beratung und
Planung, Verkauf
und Erstvermietung

Den Grundstein fir lhren Neu-
bau-Erfolg legen Sie bereits
in der Konzeptphase. Fundier-
te Bewertung der Chancen,
eine optimale Strategie, inno-
vative Vermarktungslésungen
mit renommierten Partnern:
Wir begleiten Ihr Projekt — von
der Idee bis zum Bezug.

Ferienimmobilien

Ferienimmobilien
im In- und Ausland

Wir arbeiten eng mit unseren
Partnern vor Ort zusammen.
So geniessen Sie die Vorteile
und das Fachwissen von
lokalen Experten — mit einem
Schweizer Ansprechpartner
Ihres Vertrauens.



Unsere Dienstleistungen

e 58'000

aktiv suchende Interessenten

Fundierte Marktwertschatzung

Seridse, marktgerechte Bewertung mittels

professioneller Bewertungssysteme

Ambitionierte und realistische Preisemp-

fehlung, gestutzt auf profunde Erfahrung Grosses Netzwerk

und Kenntnis des lokalen Marktes - Wochentlicher Newsletter an Uber
58'000 aktiv suchende Interessenten
Grosse Datenbank mit qualifizierten
Suchkontakten in der Schweiz und
im Ausland
Intensive Kontakte seit Gber
3 Jahrzehnten mit Partnern aus der

Zielgruppengerechte Vermarktung Rechts- und Finanzbranche

Marktauftritt mit hdchstem Qualitédtsanspruch

auf allen Kanalen; Verkaufsbroschiire,

Print- und Internet-Inserate, Fotos. Bei Bedarf

virtuelle Rundgénge, 3D-Grundrisse und

innovative digitale Vermarktungstools

Moglichkeit der diskreten Vermarktung tber

unser Kontaktnetz Ein Plus an Dienstleistungen
Unterstitzung bei der Suche nach
einer passenden Ersatzimmobilie
Grundstlcksgewinnsteuer: Experten-
Beratung zu Vorzugskonditionen

Maximale
Transparenz

Rundum sorglos

Jeglicher Aufwand geht an uns: Besichtigungen,
Betreuung der Interessenten, Beschaffen

.. fehlender Unterlagen, Bonitatsprifung, Auf-

........... bereiten des Kaufvertrags, Notariatstermin,

Uberwachung der Zahlungen und vieles mehr
Maximale Transparenz fir Sie dank regelmés-
sigem und detailliertem Reporting
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Die einzelnen Schritte bis zum
Verkauf lhrer Immobilie




Offertphase

Ermittlung des
Marktwertes,
Verkaufsauftrag
Ilhre Immobilie wird
professionell und
marktgerecht bewer-
tet. Dabei erfassen
unsere Mitarbeiten-
den das Potenzial
lhrer Liegenschaft
grundlich. Nach
Abschluss der Offert-
phase erfolgt die
Unterzeichnung des
Verkaufsauftrags.

2

Mandats-
aufbereitung

Vermarktungs-
konzept, Verkaufs-
dokumentation
Aufbereitung der
wichtigsten Merkmale
und Verkaufsargu-
mente, die lhre Immo-
bilie einzigartig
machen; Festlegen
der Zielgruppe flr
die erfolgreiche
Positionierung und
Erstellen der Ver-
kaufsdokumentation.
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Verkaufs-
prozess

Vermarktungs-
aktivitaten, Besichti-
gungen, Reporting
Prasentation lhrer
Liegenschaft mit ziel-
gruppenorientierten
Vermarktungsmass-
nahmen. Unsere Mit-
arbeitenden begleiten
die Interessentinnen
und Interessenten

bei der Besichtigung,
fihren die Verkaufs-
gesprache und halten
Sie mit regelmassigen
Reportings auf dem
aktuellen Stand.
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Abschluss-
phase

Kaufvertrag,
Beurkundung

Ist der passende
Kaufer, die passende
Kauferin fur Ihre
Immobilie gefunden
und die Reservations-
vereinbarung unter-
zeichnet, wickelt
Walde den gesamten
Verkauf flr Sie ab -
von A bis Z.
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Erst wenn Sie strahlen,
sind auch wir zufrieden.




Vereinte Kompetenz
Know-how im Haus und
Zusammenarbeit mit aus-
gesuchten Partnern. Das
heisst fur Sie: Kompetenz
aus einer Hand.

Grosse fiir Menschen
Mehr als 8'000 vermittelte
Immobilien, das sind Uber

16'000 zufriedene Kunden.

Menschliche Grosse:
Wir sind immer flr Sie da.

Zukunft braucht Wissen
Unsere Innovationskraft: viel
Erfahrung, gute Grésse und
ein diversifiziertes Team.
Weil Zukunft Wissen braucht.

Lokal prasent, breit vernetzt
Lokal von guten Verbindungen
profitieren. Dank unserer brei-
ten Vernetzung findet zusam-
men, was zusammengehort.



Zufriedene Kunden

lhre Zufriedenheit steht bei uns an erster
Stelle. Ihr Vertrauen und die Wertschatzung
bisheriger Kunden spornt uns an, auch
lhre Erwartungen zu Ubertreffen.
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Verkauf
Einfamilienhaus,
Luzern

Yvonne und
Bernhard Zwiker

«Diese Referenzaussage erteilen wir sehr
gerne, denn die Arbeit von Walde hat uns auf
der ganzen Linie begeistert: sehr sympathisch,

zuvorkommend und dusserst professionell.

Die Beraterin, Karin Frappa, hat das wunderbar
gemacht und den Verkauf innerhalb von kurzer
Zeit perfekt durchgezogen. Da gibt es nicht
die kleinste kritische Anmerkung. Das grosse
Haus an schonster Lage auf dem Weinbergli
haben wir Ubrigens bewusst verkauft, um uns
nach dem Wegzug der Kinder hduslich zu
verkleinern. Jetzt geniessen wir in einer scho-
nen Dreieinhalbzimmer-Wohnung eine neue
Freiheit und widmen uns unserem neuen, gros-
sen Permakulturgarten.»



«Ein so spezielles Haus wie mein Elternhaus
gehort fur den Verkauf in professionelle Hande.
Dies hat die Uberaus erfreuliche Zusammen-

arbeit mit Walde bestatigt. Das skulpturale
Atrium-Einfamilienhaus unterliegt strengen
Renovations- und Umbauvorgaben. Kapital-
kraftige Kaufer zu finden, die gewillt sind, dies
einzugehen, war anspruchsvoll. Umso mehr
waren mein Mann Moritz — der mich im Verkaufs-
prozess sehr unterstitzt hat — und ich beein-
druckt, wie umsichtig Walde das Mandat gefiihrt
hat und im Umgang mit den Kaufinteressenten
war. Man spurt die grosse Erfahrung. Die Zu-
verlassigkeit und das respektvolle Auftreten
haben uns von Beginn weg ein sehr gutes
Geflihl gegeben. Das Resultat ist ein erfolgrei-
cher Verkauf an neue Besitzer, mit denen wir
sehr glucklich sind. Aufgrund der Professionali-
tat und der Herzlichkeit des gesamten Teams
haben wir uns schliesslich auch noch fir einen
Kauf mit Walde entschieden.»

Verkauf
Atrium-Einfami-
lienhaus, Zirich
Maya Leutert und
Moritz Thommen

«Der Verkauf eines Eigenheims ist ja hdufig mit
dem Beginn eines neuen Lebensabschnitts
verbunden. Gleichzeitig geht es um Investitio-
nen und Planung. Umso wichtiger ist es, dass
man gut beraten und begleitet wird, wobei fr
mich neben der Professionalitat vor allem
Vertrauen und Transparenz das A und O sind.
In Walde hatte ich in jeder Beziehung den
perfekten Partner gefunden. Sie haben es

auf eine freundliche und verbindliche Art ver-
standen, eine transparente Zusammenarbeit
aufzubauen. Was ich vom Erstkontakt bis zur
Vertragsunterzeichnung beziehungsweise
Beurkundung erlebt habe, ist eine echt gelebte
Firmenkultur, die auf Freundlichkeit, Kompe-
tenz, Klarheit und Engagement beruht. Das
Ergebnis war ausgesprochen positiv: Das Ein-
familienhaus war in kurzer Zeit verkauft. Ich bin
froh, wurde mir Walde empfohlen. Die Chemie
hat von Anfang an gestimmt.»

Verkauf
Einfamilienhaus,
Fisibach

Dr. Beate Bockem
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Lokal prasent

Baden

© Sursee

o
Luzern

1 Baden
+4156 520 70 70
baden@walde.ch

2 Graubinden
+41 81544 8171

graubuenden@walde.ch

3 Kloten
+41 44 534 6161
kloten@walde.ch

4 Luzern
+41 41227 30 30
luzern@walde.ch

5 Sursee
+4141929 59 59
sursee@walde.ch

6 Thalwil
+4144 722 6100
thalwil@walde.ch

Thalwil

Kloten
o

Zollikon
(o)

°Zug

7 Uster
+41 44 905 40 90
uster@walde.ch

8 Zug
+41 41727 82 82
zug@walde.ch

9 Zollikon, Anlageimmobilien

+41 44 396 60 80

anlageimmobilien@walde.ch

9 Zollikon, Neubau
+41 44 396 6010
neubau@walde.ch

9 Zollikon, Hauptsitz
+41 44 396 60 60
zollikon@walde.ch

Uster

Graublnden
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WALDE

Hauptsitz

Walde Immobilien AG
Zollikerstrasse 65
CH-8702 Zollikon
+41 44 396 60 60
info@walde.ch

walde.ch



